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RE/MAX
Ditt livs storsta affar




OM RE/MAX

RE/MAX startades 1973 i Denver, USA av Dave och Gail Liniger.
Deras idé var enkel, om man ska kunna erbjuda kunderna den
bé&sta servicen maste man attrahera och behalla de basta mak-
larna.

Genom att forse dem med de basta verktygen skapas effektivi-
tet och en gemensam kvalitet. Genom att |ata dem behalla sin
frihet som egna féretagare skapas drivkraft.

Resultatet blev en ny maklarkedja som férenade kedjans stor-
driftsférdelar med den egna féretagarens snabbrorlighet och
engagemang.

1995 tog foretaget det forsta klivet dver Atlanten och etable-
rades i Europa. RE/MAX etablerade sitt forsta kontor i Sverige
hoésten ar 2000. Sedan 1 november 2013 d4gs RE/MAX Svenska
verksamhet av Passion For Homes Sverige AB.

Idag finns vi globalt i 97 lander, varav 33 i Europa, med &ver
6800 kontor och 103000 maklare.

RE/MAX &r idag varldens stérsta maklarbyra.

Fastighetsférmedling sedan 1973

VARLDENS STORSTA MAKLARE

Pa andra sidan jordklotet eller pa andra sidan gatan
RE/MAX &r overallt!

Globalt:

5 kontinenter

100 Lander

41 olika sprak

7.500+ kontor
116.000+ reg. fastighetsmaklare
45-3arsjubileum 2018

Europa:

37 Lander

17 olika sprak
2.000 kontor Ny
21.000 fasti"éhetsméklare}

"

Till salu Europa:




UPPSTARTSFASEN

Vardering av bostaden
Avtalsskrivning

Insamling av fakta, om bostaden,
omradet, kommunikationer, etc

MARKNADSFORINGSFASEN
Forberedelse fér fotografering
Homestyling vid behov
Fotografering

Marknadsféring
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FORSALJNINGSFASEN
Kontakta alla intressenter
Visning

Budgivning pabodrjas
Omvisning vid behov
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AVSLUTSFASEN
Kontraktsskrivning
Handpenning
Tilltrade
Redovisning



UPPSTARTSFASEN

Gar du i saljtankar? Kanske ar det dags att byta
lagenheten mot villa, flytta till stérre eller mindre
eller kanske bara byta omrade. Malet ar att fa ut
ett s& hogt pris for din bostad som majligt.

Vi guidar dig pa vagen dit.

1. Forberedelser och beslut

Innan du kastar dig ut i férsaljningen kan det vara
bra att landa i alla dina tankar. Det ar ett stort
beslut du ska fatta. Satt dig ner och fundera pa de
viktigaste sakerna for dig kring ditt nya boende.
Vad letar du efter?

Kanske har du till och med redan hittat ndgot.

2. Fa din bostad varderad av oss

Innan du bestdmmer dig att salja din bostad re-
kommenderar vi att du far din bostad véarderad av
en av vara maklare. Din RE/MAX maklare besdker
dig och gar noggrant igenom din bostad. Vara
maéaklare ar experter pa ditt omrade och har dven
statistik dver tidigare forsaljningar att luta sig
tillbaka pa.

Varderingen ar helt kostnadsfri!

3. Uppdragsavtal med maklaren

Alla vara fastighetsmaklare ar registrerade av
Fastighetsmaklarinspektionen och medlemmar i
antingen Maklarsamfundet eller Fastighetsmaklar-
forbundet. Vi har dven ansvarsforsakring pa upp
till fem miljoner kronor.

Nar du tagit beslutet om att salja din bostad
skrivs ett féormedlingsuppdrag med din maklare.
Maklaren hjalper dig sedan med boendekostnads-
kalkyler, juridiska fragor, marknadsféring och alla
viktiga dokument som behdvs. Maklaren ar aven,
enligt lag, skyldig att uppmana séljaren att ldmna
all né6dvandig information om eventuella fel och
brister om fastigheten.
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MARKNADSFORINGSFASEN

4. Din bostad marknadsfoérs

Var maklare gar, tillsammans med dig som séljare,
noggrant igenom bostaden fér att lyfta fram alla
guldkorn for att marknadsféra den fran dess basta
sida.

Darefter matchas den mot vart svenska och
internationella spekulantregister. Vi ldgger sedan
ut din bostad pa alla de stora bostadssajterna pa
natet bl. a. Hemnet, Booli och Blocket Bostad samt
pad RE/MAX globala férsaljningskanaler. Din bostad
kommer ocksa efter dverenskommelse med dig att
synas i dagspress och lokaltidningar, i vara egna
skyltféonster och pa andra RE/MAX kontor.
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FORSALJNINGSFASEN

5. Dags for visningar

Kom ihag att du bara far en chans att goéra ett
bra forsta intryck. Det finns aven mycket du sjalv
kan goéra for att piffa till ditt hem som t. ex. stdda
och plocka undan ordentligt, eller kanske mala
om. Finns behov s& hjalper vi dig dven att géra en
homestyling som lyfter vi din bostad till en hégre
niva.

Nar det val ar dags for visning ser din maklare till
att allt relevant material finns pa plats.

6. Budgivningen drar igang

Na&r visningarna ar avklarade ar det dags att fa
igang budgivningen. Din maklare ringer runt till de
som varit pa visningarna och bjuder in till budgiv-
ning. Ar du nyfiken kan du félja budgivningen pa
var hemsida.

P& RE/MAX dokumenterar vi alla bud och de redo-
visas sedan skriftligen for bade saljare och kdpare.

Detta visar att allt gatt ratt till vilket ger en hog
kvalitet och sakerhet. Observera att det alltid ar du
som séljare som bestdmmer vem som far képa din
bostad, oavsett vem som lagt det hdgsta budet.

7. Kbpekontraktet skrivs

Nar du och képaren kommit dverens skrivs ett
koépekontrakt dar pris och tilltradesdag anges.
Képaren betalar handpenningen som vanligtvis
ar 10 procent av kdpesumman. Om det &r nagra
specifika villkor som ska skrivas in i kontraktet sa
kommer ni dverens om detta. Det ar dock alltid
saljaren som till slut bestdmmer vilka férbehall
som kdparen ska fa skriva in i kontraktet.

8. Flytt och tilltradesdag

Nar allt ar klart med kd6pekontraktet ar det dags
att borja forbereda infor flytt. Det ar mycket som
ska planeras, allt ifran flyttstadning, flytthjalp,
abonnemang som ska andras och adressandring
som ska bokas. Flyttstadningen ansvarar du som

saljare for, sa lange ni inte avtalat ndgonting annat.

Det &r viktigt att den utférs noggrant, sa du slip-
per komplettera senare.

Nar tilltradesdagen kommer ska du som saljare
[dmna ifran dig alla nycklar samt ldamna dver en
valstadad bostad till den nya dgaren.

AVSLUTNINGSFASEN

9. Redovisning till kund

P& RE/MAX fér vi en mycket noggrann méklarjournal

vid varje bostadsforsaljning dar vara saljare far skrift-

lig dokumentation pa alla moment vi som maklare har
utfort vid forsaljningen.

10. Att tdnka pa efter férséljning

Nar forsaljningen ar klar ar det viktigt att inte glémma
bort nastkommande ars deklaration. Férsaljningen
maste redovisas i deklarationen som en skattepliktig
kapitalinkomst om du salt med vinst. Du far ddremot
gbra avdrag under inkomst av kapital om du salt med
forlust.

Du ska redovisa kapitalvinstberakningen som du
rdknar ut genom att ta forsaljningssumman minus in-
kopspris, forsaljningskostnader, inkdpskostnader och
kostnader for renovering och férbattringar.




VISNING

VARDEFULLA TIPS OCH GODA RAD
INFOR DEN VIKTIGA VISNINGEN

Fastighetsmaéaklaren har lang erfarenhet av vad
man som saljare bor tanka pad infér en visning.
Méaklarens uppgift ar att objektivt beskriva de moj-
ligheter din bostad har.

Vid visning...

...ar det fastighetsmaklarens uppgift att ta hand
om spekulanterna, deras fragor och funderingar
m.m. Som séljare bdr du under visningen inte vara
hemma.

Oanmalda spekulanter

Har du tid och mdjlighet, visa garna bostaden men
hanvisa till fastighetsmaklaren, som bokar tid for
visning, svarar pa fragor om pris, tilltrade m. m.

Visa inte en tom bostad

Erfarenheten visar att en tom bostad ar svarare att
sdlja och ger ofta lagre pris. Intrycket blir 6dsligt,
kallt och hemtrevnaden ar borta.

Forsta intrycket ar alltid det viktigaste

Se till att grasmattan ar klippt, rabatterna rensa-
de alternativt att det ar skottat och sandat. Téand
utebelysningen under den mérka arstiden, det ger
ett inbjudande och valkomnande sken.

Hemmets atmosfar

Ett rent och valstadat hem forstarker intrycket av
bostadens standard. Tanda lampor i fénstren och
utanfér forhdjer hemtrevnaden och din bostad blir
attraktiv.

Lugn och ro

N&r man visar en bostad ska det vara lugn och ro.
Skapa en skdn hematmosfar, stdng av radio, TV
och hushallsmaskiner, sa att samtal kan féras utan
stérning.

Underhall

Sma skavanker satter ned vardet pa din bostad
och ger ett intryck av eftersatt underhall. Reparera
och justera smarre fel, t. ex. droppande kranar.

Dolj aldrig skador med nya tapeter eller farg!

Vind, kallare och garderober

Plocka om mojligt undan fér att ge ett luftigt och
rymligt intryck. Se till att allt &r i ordning, det sam-
lade intrycket &r det som réaknas.

K6k och badrum

Dessa utrymmen bor ges stor uppmarksamhet, de
ar dessutom de dyraste att renovera. Det ar viktigt
att det kanns rent och frascht.

Sovrum

Baddat, stadat, stangda garderober, utvadrat, 6p-
penhet och luftighet i sovrummet gor det tilltalan-
de.

Husdjur

Tank pa att husdjuren helst inte bdér vara hemma
vid visningen.

Fastighetsmaklaren uppdrag fran intag till avslut
innehaller manga olika moment. Nar du anlitar en
maklare minimerar du risken fér problem som du
varken visste existerade eller kande till konsekven-
serna av.

Fastighetsmaklaren |6ser gidrna ekonomiska fragor.
Fastighetsmaklaren kan uppratta en realistisk bo-
endekostnadskalkyl och hjalper dig vidare att hitta
formanliga I&sningar tack vare sina kontakter med
banker och laneinstitut och andra aktérer i bran-
schen.

FASTIGHETSMAKLAREN

Fastighetsmaklaren ar den for-
medlande lanken mellan k&pare
och saljare i en fastighetsaffar
och ska som opartisk person
hjalpa bade saljare och kdpare.

De lokala Fastighetsmaklarna ar de som har
storst erfarenhet och kunskap om fastighetsmark-
naden pa orten. Fastighetsmaklaren &r alltid val
insatt i vad som hander och sker nar det galler att
kdpa eller salja bostader.

Fastighetsmaklarens stora kontaktnat betyder
inte bara stdrre kunskap, utan ocksa betydligt
battre mojligheter fér dig att gdra en bra affar.
Ofta har fastighetsmaklaren dessutom goda
kontakter med andra viktiga fackman som du kan
behdva nar du ska genomféra din affar.

Ska du kopa eller salja din bostad och vill gbra
det pa ett professionellt, tryggt och smidigt satt
och dessutom uppna basta mojliga resultatanlita
en fastighetsmaklare.



=1UIBICIAVANIIN(C

VILKA REGLER GALLER FOR BUDGIVNING?

Det kan konstateras att det fér narvarande inte
finns nagra lagregler, branschpraxis eller évergri-
pande regler som i samband med 6verlatelse av
fastigheter och bostadsratter reglerar budgiv-
ningsprocessen.

Reglerna for budgivning i samband med bostads-
kdp varierar darfér mellan olika maklarféretag

och till och med inom samma foéretag for enskilda
objekt, eftersom det &r séljaren som i samrad med
fastighetsmaéaklaren bestdmmer regelverket. Sal-
jaren har ocksa mojlighet att nar som helst under
sjalva budgivningen andra formerna eller helt en-
kelt avbryta eller avsluta budgivningen. Med andra
ord saljaren haller i taktpinnen.

Finns det olika former av budgivningar?

| princip kan det urskiljas tva huvudmodeller.
Oppen budgivning och sluten budgivning.

Det kan ocksa férekomma att det som borjar som
en 6ppen budgivning, avslutas som en sluten bud-
givning for att sarskilja en grupp spekulanter som
alla har en het 6nskan om att fa kopa.

En 6ppen budgivning kannetecknas av att bud
ges i l6pande tidsféljd och att deltagarna i budgiv-
ningen har mojlighet att bjuda 6éver andra speku-
lanters tidigare lagda bud. Buden avges i kronor.
Det kan ocksa forekomma att budet féljs av ett
specifikt erbjudande fran budgivaren sasom t ex
snabbt tilltrade eller accept av en friskrivnings-
klausul. Fastighetsmaklaren har skyldighet att re-
dovisa alla spekulanter som visat intresse att kdpa
den aktuella bostaden. Du har som budgivare ratt
att fa ditt bud framfort till saljaren oavsett om sal-
jaren och maklaren féreskrivit att budet ska avges
pa ett sarskilt satt eller i speciell form.

Sluten budgivning forkommer inte sd ofta. Den
innebar att bud lamnas skriftligt inom viss utsatt
tid och att buden 6ppnas vid ett och samma tillfal-
le, sdljaren har dd mdjlighet att acceptera nagot av

buden eller forkasta alla bud. Det ar ingen skillnad,
vad galler budgivarens bundenhet till det avlagda
budet, att ldgga bud i en 6ppen budgivning mot
att gbéra det i en sluten budgivning. Det ar Jorda-
balkens och bostadsrattslagens krav som styr att
det kravs skriftligt avtal mellan képare och saljare
for att ett bud ska bli bindande. Nar det handlar
om sluten budgivning bér krav kunna uppstallas
pa att information klart framkommer n&r det géller
eventuella dnskemal som saljaren kan ha, t ex fris-
krivningsklausul, krav pa viss tidpunkt for tilltréde
eller om inte saljaren accepterar villkor fér kdpets
fullbordan och bestand.

Om man kan félja en budgivning pa fastighets-
maklarens webbplats, kan man da vara siker pa
att alla angivna bud finns med i férteckningen?

| de budredovisningar som presenteras pa olika
webbplatser kan det handa att man istallet for att
visa alla lagda bud valjer att skriva - Budgivning
pagar. Grundprincipen far dock anses vara att visa
alla eller inga, men det finns undantag. Det lig-
ger pa fastighetsmaklaren att informera om vilka
forutsattningar som géller for en pagadende eller
forestaende budgivning. En sadan information ska
aven innehalla uppgifter om hur man som speku-
lant kan fa information om senast angivnha bud.

Detta satt att redovisa en pagaende budgivning
har ingenting med den obligatoriska budférteck-
ningen som fastighetsmaklaren enligt lag ar skyl-
dig att fora. Denna férteckning 6verldamnas endast
till kdparen och séljaren senast pa tilltrédesdagen.
| listan ska alla lagda bud ovillkorligen redovisas.

Om jag dr med i en budgivning och lagger ett
bud som séljaren accepterar kan jag da vara siker
pa att jag kdpt ett nytt boende.

Nar det galler fastigheter och bostadsratter finns
det ett skriftligt formkrav som kommer av att
Jordabalken och Bostadsrattslagen féreskriver
det. Det innebé&r att fram till dess att bade kdépare
och séljare har skrivit under ett képekontrakt eller
Overlatelseavtal ar affaren helt 6ppen och ingen av
parterna ar juridiskt sett bundna till sin muntliga
dverenskommelse.

Av det foljer att fastighetsmaklaren ar skyldig

att framfoéra alla eventuella nya spekulanter och
bud till saljaren. | det fall att det kommer in en ny
intressent eller nytt bud ar det saljaren som sen
bestdmmer hur han eller hon vill ga vidare.

Det ar alltid sdljaren som bestammer till vem man
vill sélja, nar man gér det och till vilket pris man
g6r det. Du har kopt nytt boende férst ndr bada
parter undertecknat en képehandling och even-
tuella villkor fér képets fullbordan och bestand
uppfyllts.

Vi star i begrepp att kdpa vart férsta boende. Har
forstatt att det ar vanligt att det blir budgivning.
Kommer fastighetsmaklaren informera oss om hur
det gar till eller &r det sant som vi maste ta reda
pa sjélva?

Alla spekulanter ska informeras om hur en even-
tuell budgivning kommer att ga till. Alla har ratt
att fa veta vilka férutsattningar som géller och att
fa sakliga och korrekta uppgifter. Om saljaren har
stallt upp vissa villkor och dnskemal for forsalj-
ningen ska &ven detta framga tydligt. En fastig-
hetsmaklare kan inte ge nagra l6ften till nagon om
att fa kdpa utan ska godra klart for spekulanterna
att det ar sdljaren som bestdammer. Till vem man
saljer, till vilket pris och nadr man goér det. Maklaren
far dock ge saljaren sakliga rad i valet av kdpare.

=1U/BICIAVANIIN(E

Bra att veta ar ocksa att du som spekulant efter
avslutad budgivning i princip inte har ratt att fa
annan information an om du fick kdpa eller inte.

Blir du daremot lycklig képare och skriver kontrakt
med séljaren s& kommer fastighetsmaéaklaren att
redovisa budgivningslistan till bade képare och
saljare. Listan kommer att innehalla namn och tele-
fonnummer och buden i kronologisk ordning.



UNDERSOKNINGSPLIKT

VAD MENAS MED KOPARENS
UNDERSOKNINGSPLIKT?

Kraven pa kdparens undersdkning ar langtgaende.
Fastigheten ska undersokas i alla delar och funk-
tioner. Finns det madjlighet maste du som kdpare
aven inspektera svartillgangliga utrymmen. Om
man inte sjalv kan dra sakra slutsatser av det man
ser och hittar b&ér man anlita en certifierad besikt-
ningsférrattare eller annan byggkunnig person som
fordjupar sig i din undersékning Anlitar man en
besiktningsférrattare eller annan sakkunnig ar det
viktigt att vara observant pa vilken omfattning den
bestallda besiktningen har. Det kan kanske finnas
behov av att lata utféra kompletterande besiktning-
ar av exempelvis el, eldstader och skorstensstockar
och andra installationer som innefattas i din un-
dersdkningsplikt. Aven féorekomsten av eventuell
radon ligger pa dig att kontrollera. Fraga ansvarig
fastighetsmaklare om information och rad. Det &r
ocksa klokt att satta sig in i kommunens framtids-
planer, kanske kan kommande beslut paverka just
din fastighet.

Upptacker man som kopare fel eller symptom pa

fel, anses det i manga fall att kraven pa kdparens
undersdkningsplikt faktiskt utdkas.

| Jordabalken regleras vad som ar fast egendom
och vad som éar tilloehér till fastighet och byggnad
och darmed ingar i den fasta egendomen. Allt som
inte omfattas av dessa regler ar att betrakta som 16s
egendom.

Fastighetstillboehor ar féremal som av fastighetsaga-
ren har tillforts fastigheten for stadigvarande bruk.
Avsikten med anbringandet ska vara att féoremalet
ska forbli permanent pa fastigheten.

Exempel pa fastighetstillbehdr:
* Byggnad (lekstuga, friggebod, vaxthus, uthus)
e Ledning fér gas, el, vatten och aviopp
e Stangsel
¢ Oljetank
* Flaggstang med lina
* Bojstenar och boj
e Buskar och trad
e Solur
» Brevlada
e Soptunna
» Sandlada
e Grindar
* Torkvinda
e Flytbrygga

Byggnadstillbehdr &r foremal som byggnaden blivit
forsedd med av fastighetsdgaren, och som ar agna-
de fér stadigvarande bruk. Begreppet stadigvarande
bruk anger att det ska finnas en a&ndamals eller funk-
tions gemenskap mellan féremalet och byggnaden.
Foremalet ska normalt sett vara till nytta oavsett
vem som ager eller utnyttjar fastigheten.

Exempel pa byggnadstillbehdr:
e Garderober (inkl inredningsdetaljer)
* Duschkabin, Badkar
« Kylskap, Frys
e Toalett och badrumsinredning
e Persienner

FAST OCH LOS EGENDOM

¢ Stege, speciellt anpassad for sotning
e Garderober (inkl inredningsdetaljer)
e Tjuvlarm

e Spisflakt

e Mangel

e Brandlarm

¢ Gnistgaller

* Fonsterluckor

» Hatthylla

e Radiatorer

e Brandlarm

¢ Braskamin

* Innanfénster

» Torktumlare, Tvattmaskin, Torkskap
e Samtliga nycklar.

Gransfall och undantag

Exempel pa gransfall mellan 16s egendom och
byggnadstillbehér ar dekoder till parabolantenn och
fristdende mikrovagsugn. Extra utrustning sasom
kompletterande frysbox ar exempel pa undantag
och utgér inte byggnadstillbehor. Dar tveksamhet
uppkommer rekommenderas att skriftlig dverens-
kommelse traffas. Om saljaren skulle vilja undanta
vissa fasta tillbehér ar detta mojligt - om parterna
overenskommer om detta i kontraktet.

Bostadsratter

En bostadsratt ar en nyttjanderatt till en viss lagen-
het. | dagligt tal uppfattas dock bostadsratten som
sjalva lagenheten. Bostadsratter ar 16s egendom.
Formkraven vid 6verlatelse finns i Bostadsrattslagen
medan Kdplagens regler tilldampas betraffande fel,
dverlatelseskick och kdparens undersdkning. Fér att
beddma vad som ingar i kdpet av en bostadsratt
galler i princip samma férutsattningar som for fast
egendom, ndmligen att det som tillférts av bostads-
rattféoreningen eller bostadsrattsinnehavaren for
stadigvarande bruk ingar i dverlatelsen. Ledning for
beddmningen om vad som ingar i kdpet kan saledes
tas i den upprakning som skett ovan.



JURIDISKA BEGREPP

Ibland &r facksprak forvirrande och samtidigt ar det
sa viktigt att veta vad det innebar. Sa har beskriver
Lantmateriet begreppen pa sin hemsida.

Nyttjanderatt

En nyttjanderatt ger ratt for en person att anvanda
nagon annans fastighet under en viss tid. Nyttjan-
deratt som upplatits genom skriftlig handling gar
att skriva in i Fastighetsregistret pa den belasta-
de fastigheten. Nyttjande kan upplatas antingen
genom muntliga eller skriftliga avtal. En inskriven
nyttjanderatt galler i regel dven efter dgarbyte. En
muntlig nyttjanderatt riskerar daremot att forfalla
vid agarbyte.

Servitut

Servitut ger ratt for en "harskande fastighet” (for-
mansfastighet) att nyttja en “tjdnande fastighet”
(belastad fastighet) pa ett visst satt, till exem-

pel ratt att dra fram en ledning pa nagon annans
fastighet. Det finns tva typer av servitut ndmligen
avtalsservitut som bildas genom privata avtal och
officialservitut som bildas av myndighet, i regel
Lantmateriet.

Avtalsservitut

Avtalsservitut ar en fastighetsanknuten rattighet
som bildas genom att ett avtal skrivs mellan tva
fastighetsagare. Servitutet kan t.ex. ge ratt fér en
fastighet att ldgga ner ett bredband pa en annan
fastighet. For att detta ska bli giltigt mot andra

an berérda fastigheter skrivs avtalet vanligtvis in i
Fastighetsregistrets inskrivningsdel (som ar utan
kartredovisning). En férutsattning fér att bilda ett
avtalsservitut ar att parterna ar dverens. Avtalsser-
vitut ar oftast inte tidsbegransade.

Officialservitut

Officialservitut &r ocksa en rattighet som galler
mellan fastigheter men som bildas av myndighet, i
regel Lantmateriet. Dessa servitut bildas vanligtvis
med dverenskommelse som grund men kan ock-

sd efter préovning i vissa fall inrattas trots att alla
inte ar 6verens. Det kravs bl.a. att rattigheten ar av
vasentlig betydelse for formansfastigheten. Official-
servitut redovisas i Fastighetsregisret, i bade karta
och register. Officialservitut ar inte tidsbegransade.

Ledningsratt

Ledningsratt ar en offcialrattighet. Ledningsratten
ar en servitutsliknande rattighet som kan upplatas
till forman fér en juridisk person eller fastighet. Led-
ningsratt ar precis som namnet antyder en ratt att
anvanda nagon annans mark for ledningsdndamal.
Ledningsratten tillkommer genom en lantmaéaterifor-
rattning enligt ledningsrattslagen. Ledningsratten
grundar sig ofta pa frivilliga 6verenskommelser
mellan ledningshavaren och fastighetsagaren men
kan &ven efter prévning i vissa fall upplatas trots
att alla inte ar 6verens. Ledningsratten galler tills
den andras eller upphavs av myndighet. Lednings-
ratt kan bildas i en enda process fér hela lednings-
strackan. Ledningsforrattningen férutsatter inga
markavtal utan markatkomsten kan ske inom ramen
for lantmateriférrattningen.

Nar ledningsratt upplats till férman fér en juridisk
person, t.ex. ett bredbandsbolag eller en ekonomisk
forening kan ledningsratten dverlatas till en annan
juridisk person. Nar ledningsratten istallet galler

till férman for en fastighet kan ledningsréatten inte
Overlatas separat utan foljer dgarskapet till aktuell
fastighet.

Planerar ni att flytta utomlands eller kanske
skaffa en semesterbostad i solen? Vi kan erbjuda
boenden vid Medelhavet i Spanien, Portugal,
Italien eller varfér inte i Florida, USA. Eller ar det
kanske Europas metropoler som Berlin, London
eller Paris du drémmer om?

Ingen saljer fler bostader an RE/MAX interna-
tionellt. Vi finns i 97 lander och har idag dver
700 000 objekt ute till férséljning. Ni ar
naturligtvis dven valkomna att besodka var inter-
nationella hemsida. Med vart globala natverk
har vi inte bara lokalkunskapen utan aven kon-
takterna utdver det vanliga.

£

INTERNATIONELLT

Vi pa RE/MAX Sverige hjalper er att hitta er
bostad enligt era dnskemal och budget. Vi |6ser
alla de kulturella, sprakliga och juridiska hinder,
fran kontraktsskrivning till inflyttning. Vi i Sverige
tillsammans med vara utlandska RE/MAX
kollegor pa plats ser till att det blir en smidig
affarsuppgorelse for alla parter.

FOLJ OSS:
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RE/MAX WARBERG & CO

Berzeliigatan 20
412 53
Goéteborg
070-333 1310

jorgen@remax.se

RE/MAX
Ditt livs basta affar






